
FLASH
PILLS & NEWS

6 La Chimica e l’Industria - Luglio - Agosto‘06 n.6 - ANNO 88

Mita, attiva nel settore del raf-

freddamento industriale, ha otte-

nuto sin dal 1998 la certificazio-

ne UNI EN ISO 9000, per ciò

che riguarda la progettazione, la

realizzazione e la commercializ-

zazione di torri evaporative. Negli

anni, la società ha continuato a

investire nel campo della gestio-

ne organizzativa, promuovendo

un cambiamento indirizzato

all'aumento delle conoscenze

degli individui e a un'ottimale organizzazione, in base a quanto pre-

scritto dalla normativa Vision 2000. Questa filosofia aziendale si tra-

duce operativamente in un approccio che integra le strategie di busi-

ness, di marketing e di gestione delle risorse umane secondo il comu-

ne obiettivo di “creare valore per il cliente” che è lo strumento ottima-

le per “creare valore d'impresa”. Un Sistema Qualità, in accordo alle

normative ISO, è infatti in grado di realizzare e mantenere un'organiz-

zazione che fornisce prodotti conformi ai requisiti del mercato e alle

prescrizioni regolamentari applicabili, con l'obiettivo di accrescere la

soddisfazione del committente. La UNI EN ISO 9001:2000 compren-

de pertanto quattro parametri fondamentali, che corrispondono alle

categorie essenziali di requisiti per la gestione della qualità: responsa-

bilità della direzione, gestione delle risorse, realizzazione dei prodotti;

misurazioni, analisi e miglioramenti.

NEL SEGNO DEL SISTEMA QUALITÀ

A partire dallo scorso anno, il Centro tecnico delle industrie

termiche e aerauliche è entrato in una fase essenziale del suo

sviluppo: per compensare la diminuzione del finanziamento

forfettario scaglionata nell'arco di 4 anni (dal 2005 al 2008), il

Centro francese punta, soprattutto, su una crescita delle sue

attività di studio, prove e campionature. 

Il piano prevede, inoltre, una crescita annuale del 10% dei

fondi propri e il mantenimento in valore e in numero di ore

dedicate agli Studi di Interesse Generale, che genereranno

una capacità di autofinanziamento sufficiente a mantenere il

flusso dei suoi investimenti. 

Il 2005, coerentemente a questo piano, si è concluso con un

volume d'affari netto di 10,8 milioni di euro, con un incremen-

to del 6% rispetto al 2004: le prestazioni sono aumentate di

circa il 13% nonostante un organico mediamente inferiore del

4% rispetto all'anno precedente; la tassazione di competen-

za è aumentata del 12% compensando quasi totalmente la

diminuzione del finanziamento forfettario. Cetiat opera a

beneficio di numerosi settori industriali (chimico, farmaceutico

e cosmetico compresi) intervenendo quando sussistono pro-

blemi di tipo aeraulico e termico. 

Ne sono un esempio il trattamento termico per applicazioni di

riscaldamento e raffreddamento, combustione, polimerizza-

zione ed essiccamento, piuttosto che ventilazione e gestione

della qualità dell'aria per applicazioni di estrazioni di inquinan-

ti, depolverazione e depurazione di correnti gassose. 

VOLUME D'AFFARI IN CRESCITA

Charles O. Holliday Jr.,

DuPont Chairman & CEO,

ha confermato l'efficacia

delle iniziative intraprese

dalla società per accre-

scere il valore percepito

dagli azionisti e ha ribadi-

to la revisione al rialzo

delle stime di utili per

azione per il 2006, già

annunciata il 25 aprile. "Le

nostre strategie di cresci-

ta funzionano - ha dichiarato Holliday -. La scienza e l'inno-

vazione sono la nostra forza trainante. Le domande di bre-

vetto presentate da DuPont sono più che raddoppiate fra il

2000 e il 2005; il 33% del fatturato dello scorso anno provie-

ne da nuovi prodotti sviluppati nell'ultimo lustro." Il chairman

ha riferito che la multinazionale sta costruendosi un solido

patrimonio brevettuale nel settore delle biotecnologie e stima

il valore netto corrente dei progetti in fase di sviluppo in oltre

3 miliardi di dollari. Ha inoltre rivelato che la società prevede

di conseguire una solida crescita grazie a innovazioni nel

campo delle fonti di energia alternative, quali biocombustibi-

le, energia solare e celle a combustibile. 

PERFORMANCE VINCENTI PER IL 2006

Charles O. Holliday



In partnership con la società canadese SNC-Lavalin, Saipem si è

aggiudicata dalla Canaport LNG Limited Partnership il contratto

EPC per il design, l'ingegneria, la costruzione e la messa in opera

del terminale di rigassificazione di Canaport situato presso Saint-

John, New Brunswick, Canada. Il terminale, che entrerà in funzio-

ne nel quarto trimestre del 2008, avrà una capacità di trattamen-

to giornaliero di 28,317 milioni di m3 di gas naturale e comprende

le infrastrutture per lo scarico delle metaniere, per il pompaggio e

la vaporizzazione del GNL, per la trasmissione del gas, oltre a 2

serbatoi di stoccaggio di gas naturale liquefatto (GNL) di 160.000

m3 ciascuno. L'azienda italiana si è altresì aggiudicata due con-

tratti chiavi in mano EPC per la realizzazione del sistema di con-

dotte a terra di trasporto dell'acqua marina per l'iniezione nei gia-

cimenti Khurais e Ghawar, situati circa 150 km a est di Riad. I con-

tratti, assegnati dalla società saudita Saudi Aramco, comprendo-

no l'ingegneria, l'approvvigionamento, la costruzione e il commis-

sioning di complessivi 430 km di condotte a terra che attraverse-

ranno aree sabbiose, rocciose e paludose. I lavori saranno com-

pletati nella seconda metà del 2008. 

SAIPEM: CONTRATTI PER 425 MILIONI DI DOLLARI

Nella recente Assemblea

annuale di Assocasa,

Associazione Nazionale deter-

genti e specialità per l'industria

e per la casa (85 aziende per

un fatturato di oltre 3 mld di

euro pari al 95% del mercato),

che fa parte di Federchimica, è

stato riconfermato alla presi-

denza per il biennio 2006-2007

Giuseppe Antonio Fontanari

(Procter & Gamble) ed eletto alla vice presidenza Giorgio Dal Prato di

Deco Industrie. Nell'occasione è stata ribadita l'adesione delle prin-

cipali aziende facenti capo ad Assocasa al progetto A.I.S.E. Charter

per una pulizia sostenibile. L'iniziativa è volontaria, condivisa a livello

europeo e ha lo scopo di coniugare un utilizzo migliore e più sicuro

dei prodotti con il risparmio energetico, favorendo anche la riduzione

sia dei consumi di materie prime che dei rifiuti. Nel 2005 il comparto

ha registrato una modesta crescita; similmente, per il 2006 ci si

aspetta una crescita non superiore all'1%. Riconfermati, inoltre, alla

Presidenza dei Gruppi merceologici Luciano Pizzato di Reckitt

Benckiser (Gruppo Manutenzione e Biocidi) e Pier Giorgio Dalzero di

Unilever (Gruppo Detergenti e Prodotti affini).

MEETING SULLA METROLOGIA DEI GAS

Promosso dal Centro Metrologico Gas e dall'Università degli Studi

Milano Bicocca con il supporto di Sapio, uno dei principali Gruppi

operativi sul mercato italiano nel settore dei gas tecnici e medicinali, si

svolgerà alla Bicocca di Milano, il 25 e 26 settembre, l'International

Metrology Meeting on Gaseous Reference Material. Esponenti dei più

importanti Centri Metrologici Internazionali, quali NPL inglese, BAM

tedesco, NMI olandese, LNE francese, CEM spagnolo, IPQ porto-

ghese e l'italiano SIT si metteranno a confronto per una “due giorni” di

discussione scientifica nel settore della metrologia dei gas. Anni di

esperienza acquisita a livello internazionale, verranno messi a disposi-

zione della platea italiana di utilizzatori di materiali di riferimento gas-

sosi, in uno scambio costruttivo, in termini di ascolto e dibattito, sulla

direzione verso cui il settore si indirizza. Il legame fra realtà metrologi-

ca internazionale ed enti certificatori nazionali troverà voce negli inter-

venti di relatori ARPA e Snam

Rete Gas, oltre che nei contri-

buti scientifici dei responsabili

ricerca e sviluppo del Centro

Metrologico Gas, degli esperti

di Carburos e Air Products. 
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CONFERMATI I VERTICI DI ASSOCASA

PREMIO CONFERMATO

Victrex plc ha vinto, per la terza volta (1997 e 2002), il Queen’s Award

for Enterprise del 2006, un riconoscimento che si ascrive nella cate-

goria International Trade conferito alle società che si distinguono per

una crescita importante soprattutto oltremare e per il livello dei prodotti

commercializzati o dei servizi forniti. Con sede a Thornton Cleveleys

(UK), la multinazionale esporta il 98% della sua produzione (2.800 t/a)

verso i mercati principali dI Europa, Asia-Pacifico e USA, raggiungen-

do oltre 30 paesi. Per rispondere alle aspettative di crescita e assicu-

rare la regolarità di fornitura, la società ha implementato anche la rea-

lizzazione di un secondo impianto produttivo, localizzato presso il sud-

detto sito britannico, che si prevede verrà completato entro il 2007 e

sarà in grado di fornire 1.450 t/a. I risultati della multinazionale, produt-

tore leader del polimero Victrex PEEKTM, degli ultimi sei mesi (a far

data dal 31 marzo 2006) dimostrano una crescita con volumi di vendi-

ta globali intorno alle 1.100 t aggiuntive, che rappresentano un aumen-

to di circa il 12% rispetto alla seconda metà dell’anno precedente. 

Giuseppe Antonio Fontanari 
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